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Baccalauréat Professionnel Commerce

Le Bac Pro Commerce forme des jeunes au métieeddeur, d’employé commercial dans les
entreprises de distribution, de biens et de sesvice

METIERS

Perspectives professionnelles

Distribution/Commerce :

Employé libre service (ELS), Assistant manager dgom,
Adjoint Responsable-Magasin, Vendeur spécialisé...
Services :

Assistant commercial, vendeur conseil,

Enseignements professionnels :

Vendre

Le contexte de I'activité commerciale
Les approches méthodologiques propres a I'actbatémerciale

L'espace de vente

Le cadre juridique des échanges
La fonction «vente» et la fonction «achat»

Gérer

La gestion commerciale
La gestion du personnel
La gestion de trésorerie

PROGRAMME

Les tadches administratives, comptables et fiscales

Entreprendre

Environnement de I'entreprise

La démarche de proj

et

Les outils et techniques au service du montage pfajet

Dossiers professionnels

Pratigue professionnelle en magasin

Montage de projet

Enseignements généraux

Mathématiques

Expression francaise
Histoire et Géographie

Anglais

Education artistique - Arts appliqués

PROFIL DES CANDIDATS

Principales qualités requises

Sens du contact, aimer vendre, étre autonome

Sens de la gestion, sens de l'initiative

Sens de 'animation du point de vente

Bonne présentation, bonne élocution

Conditions d’admission

Titulaire d’'un BEP ou niveau premiére

Aprés entretien individuel de motivation et tests

Inscriptions sous différents statuts

Contrat de professionnalisation, Congé Individwefarmation...

Rythme de Préparation au BaqDipldme d’Etat niveau IV)
Jours de formation : tous les lundis et mardis

CITIS — 18 Avenue de Garbsen -14200 HEROUVILLE STAMR
Tél. : 02.31.47.47.00 Fax : 02.31.53.73.64

Emabntact@evolua-formation.fr



